Team. Work. Passion. Layher. L4

Einfach konstruktiv. Die Bautechnik.

Die Layher Bautechnik GmbH ist Teil des groiten Systemgertistherstellers der Welt. Wir bieten unseren Kunden ein vielfaltiges Komplettprogramm wirt-
schaftlicher Ldsungen mit Baugeraten, Baumaschinen, Lagertechnik und Systemgertisten. Um diese ldsungsorientierte Vertriebsstrategie auch weiterhin
umsetzen zu konnen, suchen wir zum nachstmaglichen Zeitpunkt einen Gebietsverkaufsleiter (m/w/d).

Die Layher Bautechnik GmbH, ein Schwesterunternehmen der Wilhelm Layher GmbH & Co. KG, ist seit April 2000 mit ihren Produkten in den Mérkten
Deutschland, Schweiz und Osterreich vertreten. Als innovativer Anbieter sind wir Partner der Unternehmen im Bauhaupt- und Baunebengewerbe, wie
Bauunternehmen, Zimmereien, Dachdeckern oder Spenglern. Dabei steht der Name Layher fiir bewahrte praxisorientierte und innovative Produkte,
Sicherheit, hohe Qualitdt und Prazision, also fiir hochste Wirtschaftlichkeit.

Gebietsverkaufsleiter (m/w/d)

Stuttgart, Heilbronn, Karlsruhe

lhre Aufgaben:

Beratung von Kunden in allen technischen und kaufmannischen Fragen

Direkter Ansprechpartner vor Ort

Auf- und Ausbau von langfristigen Kundenbeziehungen und Pflege der Bestandskunden
Durchfiihrung von Verkaufsaktionen bei Kunden

Angebotsverfolgung und Auftragsverhandlung
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Einsatz auf Messen

lhr Profil: » Sie sind Techniker (m/w/d) mit kaufmannischem Verstandnis oder Sie verfiigen tber einen Abschluss im kaufmannischen Bereich

und haben ein hohes Maf an technischem Verstandnis
» Sie haben Erfahrung im AuRendienst und zéhlen Neukundenakquise zu Ihren Starken
» Erfahrung im Verkauf von Investitionsgiitern sowie Fachkenntnisse aus dem Gerustbau sind vorteilhaft
» Sie sind ein hervorragender Netzwerker (m/w/d), sind kommunikationsstark und haben ein verbindliches Auftreten
» Ein ausgepragtes unternehmerisches Denken treibt Sie an
» Sie sind belastbar, selbststandig und haben ein hohes MaR an Eigenmotivation
» Eine strukturierte Arbeitsweise zeichnet Sie ebenso aus wie moderne Vertriebsmethoden
» Sie haben einen Flhrerschein der Klasse B
» Sie verfigen Gber Kenntnisse in MS Office (Excel, Word, PowerPoint)
» Ihr Wohnort liegt maglichst im Verkaufsgebiet
»

SAP/CRM Kenntnisse sind ebenso von Vorteil wie betriebswirtschaftliche Kenntnisse

Unser Angebot: Ein vielseitiges und interessantes Aufgabengebiet
Die Maglichkeit, schnell Verantwortung zu iibernehmen

Eine umfassende Einarbeitung in das Aufgabengebiet

Ein langfristiger und sicherer Arbeitsplatz in einem expandierenden, mittelstandischen Unternehmen mit Zukunft
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» Eine offene Arbeitsatmosphare
4

» Weiterbildungsméglichkeiten
>

Einen Firmenwagen mit der Mdglichkeit zur privaten Nutzung

Sollte Sie diese Herausforderung ansprechen, dann senden Sie bitte Ihre aussagefahigen Bewerbungsunterlagen per E-Mail an: personal-bt@layher.com oder per Post
an die unten aufgeflihrte Adresse.

Layher Bautechnik GmbH, Industriegebiet Ulm-Nord, Im Lehrer Feld 61, 89081 Ulm
www.layher-bautechnik.de



